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Antalet eldrivna fordon ökar kraftigt och därmed också efterfrågan på laddboxar och 
laddstationer. När det gäller företag, flerbostadshus och publika laddplatser vill man 
ofta ha laddarna uppkopplade med möjlighet att kunna ta betalt av bilägarna för 
den el som förbrukas. 

Samarbetet mellan Elektroskandia och Vattenfall angående InCharge innebär att  
Elektroskandia nu erbjuder elbilsladdare i paket komplett med InCharge betaltjänster, 
inklusive möjlighet till fakturering, styrning, övervakning, statistik, support m.m.

Elektroskandia och Vattenfall  
i samarbete angående InCharge 

E lektroskandia har stor efterfrågan på elbilsladdare 
och har det senaste året mer än fördubblat för­
säljningen inom e-mobility. Allt fler kunder vill ha 

möjlighet till betallösningar och då krävs ett system som 
kommunicerar med laddarna. 

– Vi är mycket stolta över att ha tecknat avtal med Vatten­
fall angående InCharge, som är ledande när det gäller
tjänster inom e-mobility. Samarbetet är en naturlig ut­
veckling av vårt erbjudande och innebär att det blir enkelt
för våra kunder att kunna erbjuda slutkunden en komplett
lösning, bestående av såväl elbilsladdare som olika betal­
lösningar, säger Håkan Svärd, marknadschef Installation
Elektroskandia.

Uppkopplade laddstationer
Vattenfall bygger sedan 10 år laddinfrastruktur i nära 
samarbete med kommuner, städer och företag i Norden, 

Mattias Lindblom, Vattenfall, Leif Klasson och Håkan Svärd, 
Elektroskandia samt Susanne Timan, Vattenfall.
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Elbilsladdare och betaltjänster 
i komplett paket




